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@ Kg as noriu pasiekti Siomis derybomis?

Koks bty pats geriausias, geriausias
rezultatas?



Koks bity mano antras geriausias

Kokig reikSme Sias derybas man
rezultatas?

reisSkia pinigai?

Qo Ar turiu taupymo ar tolesniy islaidy? ee Kokie rezultatai yra nepriimtina?
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EE— c— Kokiy rezultaty sudedamujy daliy turiu
f?
Kodél jie néra priimtini‘ Qe basiekti?

Kokie rezultato komponentai yra man Kokiy rezultaty komponenty noriu
e svarbiausi? @ pasiekti?



Qﬂ Kokius aspektus galiu atsisakyti?

Koks sutartinis turinys ir sglygos yra
@ svarbiausi?
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Kokio sutartinio turinio ir sglygy man
yra maziau svarbu?

Kokias alternatyvas turiu, jei mano
pageidaujamas rezultatas
nepasikartoty?
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Kaip galiu patobulinti Sias
alternatyvas?

Kokie geresni sprendimai galimi su
kitais deryby partneriais?

o
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Kokiy deryby turinio galéCiau neseniai
rekombinuoti arba pridéti?

Kas turéty bati kitoks apie geriausig
alternatyva, kad ji blty geresné arba
lygi mano iS pradziy pageidaujamam
deryby rezultatui?
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Kokias formalias klittis as turiu
pasalinti kelyje?

Kokia man alternatyva yra Si
alternatyva?

o

e

Ar turiu taupymo ar tolesniy islaidy?

Jei dalyvauja finansiniai aspektai, tai
yra didziausia ir maziausi suma, kurig
galéciau priimti?
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Kokios salygos ir sutartinis turinys gali
pakeisti S| skaiCiy ir kiek yra priimtina

suma®?

Kokias sutarties sglygas man
nepatinka priimti?

Ar baigtis derybomis yra galimybé
patekti j geresne pradine padét;?

Kokiais aspektais buty lengviau
sustabdyti derybas?
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MANS SARUNU
PARTNERIS

Koks konkretus deryby partnerio
(28)  nauda?
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Kokig reikSme deryboms esminiai
dalykai yra mano derybininkui?

Kaip svarbu deryboms ir rezultatams is
kitos pusés?

o

2=

Kokie komponentai turés geriausio
rezultato mano deryby partneriui?

Koks mano derybinio partnerio antras
geriausias rezultatas?
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Koks rezultatas jam nebdty priimtinas? Kokie komponentai yra jam
svarbiausi?

Kodel $is rezultatas jam nepriimtinas? Kokiy rezultaty sudedamuyjy daliy jis
turi pasiekti?
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Kokius rezultaty komponentus jis nori Kokios sutarties sglygos ir turinys jam
Q pasiekti? @ yra svarbiausi?

Kokius aspektusijis gali heveikti? Kokios sutarties sglygos ir turinys jam
@ | @ yra maziau svarbis?
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Kokia kita alternatyva turi derybas su
manimi?

Kokios trys geriausios alternatyvos yra
mano derybose dalyvaujantis
partneris, jei jo pageidaujamas
rezultatas nejvykdomas?

Q@ Kaip jis gali tobulinti Sias alternatyvas?

Ar galimi geresni rezultatai su kitais
@ deryby partneriais?
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Ar mano derybinis partneris noréty
pakartotinai sujungti ar pridéti turinj ir
kokius?

Koks turéty biti kitoks apie geriausig
alternatyva, kad ji blty geresné ar lygi
pirminiam deryby rezultatui?
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Kaip jis galéjo pasalinti klittis kelyje?

Kokios pageidaujamos sglygos
galéjo teigiamai paveikti geriausig
alternatyvg?
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Kokias kitas vertybes ar interesus jis
turi jtraukti?

Jei finansiniai klausimai yra susije, kas
blty didziausia ir maziausia suma,
kurig jis galéty priimti?
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Kokiomis sglygomis ir sutarties turiniu
galima pakeisti S| skaicCiy ir kiek tada
yra priimtina suma?

Ar kyla pavojus, kad jis galéty bdati
geresnis deryby nutraukimo metu?

Kokie yra aspektai, dél kuriy jam buty
lengviau nutraukti derybas? 31
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PIEVIENOTA
VERTIBA

Jei norite apskaiciuoti deryby islaidas:
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Kiek laiko pasirengimas vyksta?
Kiek laiko vyksta derybos?

Kas yra musy dalyviy valandinis
tarifas?

Kokios kitos iSlaidos (pristatymas,
kelionés, advokatai) turi bati
apsvarstyti?
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L E M U M U Kokios pasirinkimo ir leidimo laisvés
@ mano derybininkas tikrai turi?
PIENEMEJS

Ar as zinau visus sprendimus
@ priimancius asmenis?

Ar deryby ribas nustato kolegija
e (valdyba, deryby taryba, kiti)?
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Kokie mano 30 svarbiausiy reikalavimy
Siose derybose?

Ar Siy pirmyjy pasitlymy rezultatas yra
toks?

MANA PEDEJA
STRATEGIJA

X O
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Koks yra mano paskutinis pasitlymas?

Kokioje srityje mano deryby partnerio
interesai sutampa su mano interesais?

Ka pasakysiu, su kuo galiu
pristatyti savo derybininkams
geriausig rezultatg, ypac jsiminting,
malony ir vertingg?

KURS IR MANS
SARUNU PARTNERIS
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Ar galiu derétis su asmeniu ar jmone?

Kokie kiti asmenys ne tik mano
derybininkams turi jtakos deryby
rezultatams?

Q@ Kaip veikia mano derybinis partneris?

Ar praeityje buvo susisiekta su mano
@ derybininke?

41



2

2=

42

Kaip mano deryby partneris taip
elgési?

Ar as kada nors bandziau derétis su
juo?

2

Qo

Kaip mano pokalbiy partneris elgési
tada?

Kaip mano derybinis partneris
vadovauja vidinei organizacinei
struktdrai ir sprendimy struktdrai?
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Kokius bendrus verslo tikslus noriu
pasiekti mano derybinis partneris?

Kokius konkrecCius tikslus jis paskelbé
viesai?

Q@ Kaip jis nori pasiekti Siuos tikslus?

Kokie motyvai motyvuoja mano
@ derybinj partnerj?
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Kokiomis temomis mano doméjimasis
derybomis yra ypac jdomus?

Kokig naudg galiu suteikti mano
derybininkui?

2%

Qo

Kokia turéty bati si nauda, kad mano
derybinis partneris atrodyty vertingas?

Kaip ir kam turiu konkreciai pateikti Sig
naudg kaip naudingg?
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Kokig konkrecCig kalbg turéciau
naudoti, kad galétume inkaruoti su
musy deryby partneriu?

Kokie yra svarbus raktiniai zodziai?
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Kokie elgesio ir pokalbio strategijos
gali atsirasti?

Kokia yra mano deryby partnerio
tikrove?
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Kokios priklausomybés egzistuoja?
Q@ (Bankams, jmonéms, organizacijoms,
asmenims)

Q@ Kokia yra jo jmonés ar Seimos istorija?

Kas buvo svarbiausi jvykiai per .. n . : :
. . Kokio finansinio potencialo egzistuoja?
pastaruosius penkerius metus?
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Kokig struktirg turi organizacija? Kokio pobudzio viesyjy rysiy jis
igyvendina rinkoje?
e@ Ar yra gaisro gesinimo sistema?

Kokioje aplinkoje jsteigtas mulsy
@ deryby partneris? 53

Kok] vaizdg mano derybinis partneris
nori sukurti?
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PIRMS SARUNU
DATUMA

Kaip pastatas suprojektuotas ir
pastatytas, kuriame vyksta derybos?

Kokiose patalpose vyksta derybos?

Ar yra seédimoji vieta?

SIS



Kaip JieSa@ls deryby partnerial Ar turiu atsargy drabuzius su manimi?
atvyks?

Kaip iSvengti laiko spaudimo? Q Ar turiu kitg paskyrimag ir kaip jj atidéti?
Jei derybos uztrunka daug ilgiau, . . . ) W -
6 KUr a8 miequosi? e@ Kaip atsipalaiduoti pries deryby datlca_,.7



Kokius klausimus turite pries
pradedant derybas?

Atsakyk siuos.

Ir dabar: daug sekmes derybose.
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