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ఈ సంధి తో నేను ఏమి 
సాధించాలనుకుంటున్నారు?నాకు
నాకు ఉత్తమమ�ైన, పరిపూర్ణ ఫలితం 
ఏది?
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డబ్బులో నాకు ఈ సంధి ఏమిటి?

నేను పొదుపులు లేదా తదుపరి 
ఖర్చులు ఉందా?

నాకు రెండవ ఉత్తమ ఫలితం ఏది?

ఏ ఫలితాలు ఆమోదయోగ్యం కాదు?
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వారు ఎందుకు ఆమోదయోగ్యం కాదు?

ఫలితాల్లో ఏ భాగాలు నాకు చాలా 
ముఖ్యమ�ైనవి?

ఫలితాల్లో ఏ భాగాలు నేను 
సాధించాను?

ఫలితంలోని ఏ భాగాలు నేను 
సాధించాలనుకుంటున్నాను?
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ఏ ఉప-అంశాలను నేను 
విడిచిపెట్టగలను?

ఏ కాంట్రాక్టు కంటెంట్ మరియు 
షరతులు చాలా ముఖ్యమ�ైనవి?

ఏ కాంట్రాక్టు కంటెంట్ మరియు 
షరతులు నాకు చాలా తక్కువగా 
ఉన్నాయి?

నా కోరిక ఫలితం ఫలవంతం 
కాకపోతే నాకు ఏ 
ప్రత్యామ్నాయాలుంటాయి?
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నా కోరిక ఫలితం ఫలవంతం 
కాకపోతే నాకు ఏ 
ప్రత్యామ్నాయాలుంటాయి?

ఇతర చర్చా భాగస్వాములతో ఏ మంచి 
పరిష్కారాలు సాధ్యమే?

ఏ చర్చల విషయాన్ని నేను 
కొత్తగా పునఃసృష్టించము లేదా 
చేర్చగలను?

ఉత్తమమ�ైన ప్రత్యామ్నాయం గురించి 
ఏమి భిన్నంగా ఉండాల్సి ఉంటుంది, 
తద్వారా అది మొదట నా ఉద్దేశ్యంతో 
సంభవించిన ఫలితంతో సమానంగా ఉందా?
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మార్గం వెంట నేను 
తొలగించాల్సిన ఏ అధికారిక 
అడ్డంకులు?

నాకు ఈ ప్రత్యామ్నాయ విలువ 
ఏమిటి?

నాకు పొదుపులు లేదా తదుపరి 
ఖర్చులు ఉందా?

ఆర్ధిక అంశాలు 
పాలుపంచుకున్నట్లయితే, ఇది 
అత్యున్నత మరియు అతి తక్కువ 
మొత్తాన్ని నేను అంగీకరించగలదా?
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ఏ పరిస్థితులు మరియు కాంట్రాక్టు 
కంటెంట్ ఈ నంబర్ను మార్చగలదు మరియు 
అప్పుడే ఆమోదయోగ్యమ�ైన మొత్తం 
ఎంత పెద్దది?

ఏ ఒప్పంద నిబంధనలను నేను 
అంగీకరించకూడదనుకుంటున్నాను?

సంధి ముగింపును ముగించడం ద్వారా 
మెరుగ�ైన ప్రారంభ స్థానం 
పొందడానికి అవకాశం ఉందా?

ఏ చర్చలు నేను చర్చలు ఆపడానికి 
సులభం చేస్తుంది?
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నా సంధి 
భాగస్వామి

ఈ సంధి నుండి నా చర్చల 
భాగస్వామి ఆశ ఏమిటి ఫలితం?

నా సంధి భాగస్వామికి ప్రయోజనం 
ఏమిటి?
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నా సంధి భాగస్వామికి సంధి 
చేయుటకు ఎలాంటి విలువ ఉంది?

ఎలా చర్చలు మరియు ఇతర వ�ైపు 
ఫలితంగా ముఖ్యమ�ైనవి?

నా సంధి భాగస్వామికి రెండవ 
ఉత్తమ ఫలితం ఏది?

నా చర్చా భాగస్వామికి 
ఉత్తమమ�ైన ఫలితాలను ఏ భాగాలు 
కలిగి ఉంటాయి?
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ఏ ఫలితం అతనిని ఆమోదించదు? ఏ భాగాలు అతనికి చాలా 
ముఖ్యమ�ైనవి?35

36
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34
ఈ ఫలితం ఆయనకు ఎందుకు 
ఆమోదయోగ్యం కాదు?

అతడు సాధించిన ఫలితం ఏది 
సాధించాలి?
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అతను ఏ ఫలితాన్ని పొందగలడు?
ఏ కాంట్రాక్టు నిబంధనలు 
మరియు కంటెంట్ అతనికి చాలా 
ముఖ్యమ�ైనవి?

39

40

37

38 అతను ఏ అంశాలు లేకుండా చేయగలడు?
ఏ కాంట్రాక్టు నిబంధనలు మరియు 
కంటెంట్ అతనికి తక్కువగా 
ఉన్నాయి?
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ఇతర వ�ైపు నాతో చర్చలు ఏ 
ప్రత్యామ్నాయం?

ఈ ప్రత్యామ్నాయాలను ఆయన 
ఎలా మెరుగుపరుస్తారు?43

44

41

42

నా సంభాషణ భాగస్వామికి ఏ మూడు 
మంచి ప్రత్యామ్నాయాలు 
ఉన్నాయి, దాని కావాల్సిన ఫలితం 
ఫలవంతం కాదా?

ఇతర చర్చీ భాగస్వాములతో మంచి 
ఫలితాలను సాధించాలా?
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నా చర్చా భాగస్వామి తిరిగి 
కలపడానికి లేదా కంటెంట్ను 
జోడించాలని అనుకుంటున్నారా 
మరియు ఏవి?

అతను మార్గం వెంట అడ్డంకులు 
తొలగించడానికి ఎలా?47

48

45

46

ఉత్తమ ప్రత్యామ్నాయం 
గురించి ఏమి భిన్నంగా ఉండాలి, 
తద్వారా అసలు చర్చల ఫలితం కంటే 
ఉత్తమంగా లేదా సమానంగా ఉందా?

ఏవ�ైనా కావలసిన 
పరిస్థితులు అదనంగా మంచి 
ప్రత్యామ్నాయాన్ని 
ప్రభావితం చేయగలవు?
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ఏ ఇతర విలువలు లేదా ఆసక్తులు అతడు 
చేర్చాలి?

ఏ పరిస్థితులు మరియు కాంట్రాక్ట్ 
కంటెంట్లు ఈ సంఖ్యను 
మార్చగలవు మరియు అప్పుడప్పుడు 
ఆమోదయోగ్యమ�ైన మొత్తం ఎంత 
పెద్దది?

అతను చర్చలు విరమించుకోవడం 
సులభం చేసే అంశాలు ఏమిటి?
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49

50

ఆర్ధిక సమస్యలు ఉంటే, 
అతను అత్యుత్తమమ�ైన 
మరియు అతి తక్కువ మొత్తంని 
అంగీకరించవచ్చు?

53

సంధి చేయుటను బద్దలు కొట్టడం 
ద్వారా అతను మంచిది కాగలదా?
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విలువ 
జోడించిన మీరు సంధి యొక్క ఖర్చులను 

లెక్కించాలనుకుంటే:

•	 ఎంత సమయం పడుతుంది?
•	 చర్చలు ఎంత సమయం పడుతుంది?
•	 మా పక్షాన పాల్గొన్న వారి గంట రేటు 

ఏమిటి?
•	 ఏ ఇతర ఖర్చులు (ప్రదర్శన, ప్రయాణ, 

న్యాయవాదులు) పరిగణించాలి?
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నిర్ణయ కర్త
నా సంధి భాగస్వామికి నిజంగా 
ఎలాంటి స్వాతంత్ర్యం మరియు 
అధికారం ఉంది?

నిర్ణయం తీసుకునేవారికి నేను 
తెలుసా?

ఒక ప్యానెల్ (బోర్డ్, 
సంధి బోర్డ్, ఇతరులు) 
నిర్ణయించిన చర్చల 
పరిమితులు కాదా?
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నా చివరి 
వ్యూహం

ఈ సంధిలో నా 30 అత్యంత 
ముఖ్యమ�ైన డిమాండ్లు ఏమిటి?58

59
ఈ సన్నాహకాల ఫలితంగా, నా 
మొదటి ఆఫర్ మాదిరిగానే ఉంది?
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ఎవరు నా సంధి 
భాగస్వామి

నా చివరి ఆఫర్ ఏమిటి?

నా చర్చా భాగస్వామి నా 
ఉత్తమ ఫలితం ముఖ్యంగా 
చిరస్మరణీయమ�ైనది, ఇష్టంలేనిది 
మరియు విలువ�ైనదేనని నేను ఏ 
కథనాన్ని చెప్పాను?
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నా సంభాషణ భాగస్వామి యొక్క 
ఆసక్తులు ఏ రంగాలలో నా 
ఆసక్తులతో ముడిపడి ఉన్నాయి?
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నా సంధి భాగస్వామి పని ఎలా 
పనిచేస్తుంది?

నేను ఒక వ్యక్తి లేదా ఒక 
సంస్థతో చర్చలు చేస్తున్నానా?63

64

65

66

నా మితవాద భాగస్వామితో పాటు 
చర్చల ఫలితంప�ై ఇతర వ్యక్తులకు 
ప్రభావం ఉంటుందా?

గతంలో నా సంధి భాగస్వామితో 
ఎటువంటి సంబంధం ఉందా?
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నా చర్చా భాగస్వామి ఎలా 
ప్రవర్తించారు?

నా చర్చా భాగస్వామి ఎలా 
ప్రవర్తించారు?

67

68

69

70

నేను అతనితో చర్చలు జరపడానికి 
ప్రయత్నించారా?

అంతర్గత సంస్థ నిర్మాణం మరియు 
నిర్ణయం నిర్మాణం నా సంధి 
భాగస్వామి చేత నడుపబడుతోంది?
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అతను ఈ లక్ష్యాలను ఎలా 
సాధించాలనుకుంటున్నారు?

నా సంభాషణ భాగస్వామి ఏ 
సాధారణ వ్యాపార లక్ష్యాలను 
సాధించాలనుకుంటున్నారు?

71

72

73

74
అతను బహిరంగంగా ఏ నిర్దిష్ట 
లక్ష్యాలను పెట్టుకున్నాడు?

నా చర్చా భాగస్వామిని ఏ 
ఉద్దేశ్యంతో ప్రేరేపించాలి?
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నా లాభిని భాగస్వామికి 
విలువ�ైనదిగా కనిపించే విధంగా ఈ 
లాభం ఎలా ఉండాలి?

నా చర్చా భాగస్వామి ముఖ్యంగా 
ఆసక్తి ఉన్న విషయాలు ఏవి?75

76

77

78
నా సంధి భాగస్వామికి నేను ఏ 
ప్రయోజనాలను ఇవ్వగలను?

ఈ ప్రయోజనాన్ని ఎవరికి నేను 
ఎవరికి బహుమతిగా ఇవ్వాలి?
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ఏ ప్రవర్తనలు మరియు సంభాషణ 
వ్యూహాలు తిరస్కరణను 
ఎదుర్కోగలవు?

మా చర్చా పార్టనర్తో మనము 
లొంగిపోయేలా ఏ ప్రత్యేక భాష 
ఉపయోగించాలి?

79

80

81

82ఏ కీలకమ�ైనవి ముఖ్యమ�ైనవి? నా సంధి భాగస్వామి యొక్క 
వాస్తవికత ఏమిటి?
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ఏ ఆధారాలు ఉన్నాయి? (బ్యాంకులు, 
సంస్థలు, సంస్థలు, వ్యక్తులు)

అతని కంపెనీ లేదా కుటుంబ చరిత్ర 
ఏమిటి?83

84

85

86
గత ఐదు సంవత్సరాలలో అత్యంత 
ముఖ్యమ�ైన సంఘటనలు ఏమిటి? ఏ ఆర్థిక సంభావ్యత ఉంది?
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అతను ఏ విధమ�ైన PR 
కమ్యూనికేషన్ను మార్కెట్లో 
అమలు చేస్తున్నాడు?

మన పర్యావరణ భాగస్వామి ఏ 
వాతావరణంలో నెలకొల్పింది?

సంస్థ ఏ నిర్మాణాన్ని కలిగి 
ఉంది?87

88

89

91

90

నా చర్చా భాగస్వామి ఏ చిత్రం 
రూపొందించాలనేది?

అగ్ని నిర్వహణ ఉందా?
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చర్చల తేదీకి 
ముందు

92

94

93

భవనం రూపకల్పన మరియు 
నిర్మిస్తారు, దీనిలో చర్చలు 
జరుగుతాయి?

సీటింగ్ ఏర్పాటు ఉందా?

ఏ ప్రాంగణంలో చర్చలు 
జరుగుతాయి?
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సంధి చాలా సమయం పడుతుంది 
ఉంటే, నేను ఎక్కడ నిద్ర 
లేదు?

నాకు నాతో విడిగా బట్టలు ఉందా?

సంధి తేదీకి ముందు నేను ఎలా 
విశ్రాంతి తీసుకోవాలి?

మేము, లేదా మా చర్చా 
భాగస్వాములకు ఎలా వస్తుంది?95

96

98

99

97 100

మేము, లేదా మా చర్చా 
భాగస్వాములకు ఎలా వస్తుంది?

నాకు మరొక నియామకం ఉందా? నేను 
దానిని ఎలా వాయిదా వేస్తాను?
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సంధి ప్రారంభం కావడానికి ముందు మీరు ఏ 
ప్రశ్నలను కలిగి ఉన్నారు?

వీటికి జవాబివ్వండి.
మరియు ఇప్పుడు: మీ సంధిలో చాలా విజయం.
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